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• “Organic” marketing VS paid (LinkedIn) advertising

KRIVA PERCEPCIJA:

• Organski marketing i lead generation je isti na LinkedInu kao i na 
drugim mrežama (FB, Instagram etc.)

• Organski marketing na LinkedInu znači objavljivanje puno contenta na 
LinkedIn Home Feedu

• Organski marketing na LinkedInu znači slati poruke o svojim uslugama 
(“lead magnets”/“newsletters”) svojim konekcijama
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• Organic marketing znači da ne plaćamo oglase, fokusiramo se na 
razvijanje odnosa (relationship-building) sa našim potencijalnim 
leadovima i konekcijama kroz razne dijelove LinkedIna

• Jedna od najbitnijih “stanica” u relationship-based, organic 
marketingu na LinkedInu svakako je vas LinkedIn profil

• LinkedIn profil, slika i headline je nešto što vas prati svugdje po 
LinkedInu, štogod napravili na platfromi

• LinkedIn profil je vaše najbolje “oružje” u pridobivanju idealnih 
leadova i kreiranja “like and trust” efekta
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LINKEDIN PROFIL - VAŽNO!

• Ne pišite vaš LinkedIn profil kao CV ako ga želite koristiti za lead 
generation/organic marketing!
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LINKEDIN PROFIL - koraci za optimiziranje profila za lead 
generation/organic marketing

• Razumjevanje tko je vaš idealni klijent prvenstveno za LinkedIn -
psihološki profil, industrija, job title te kako koriste LinkedIn

• Pozicioniranje vašeg profila za SAMO JEDNU INDUSTRIJU i 
specifičnog ICA

• Pozicioniranje vaše usluge prema njihovim potrebama
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LINKEDIN PROFIL - koraci za optimiziranje profila za lead 
generation/organic marketing

• Research - istraživanje pretpostavaka u vezi ICA sa pravim 
“humanoidima”:) na LinkedInu

• Optimizacija LinkedIn profila - jednostavan riječnik, pisanje o NJIMA 
i njihovima problemima na profilu što stvara rapor i povjerenje da 
razumijete njihovu priču/okolnosti i znate kako im pomoći
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Pitanja?
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