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MODUL 5

Psihologija
prodaje

MODUL l

Upravljanje
prodajnim
timom i poslovna
komunikacija

Hrvojka Kutle

Analiza prodaje,
Kupaca, konkurencije
| alati za mjerenje
rezultata prodaje

Jasmina Oc¢ko

web: lider.events/lider-online-akademija/

MODUL 2

Vjestina Kako izgraditi
prezentiranja prodaju koja
| upravljanje je otporna na
primjedbama izazove
Inga Lali¢ Alen Mayer
MODUL 7 MODUL 8
Digitalni
marketing u Politika
funkciji prodaje cijena

Jana Blazevié
Marcelja

Marijan Pali¢ i
Mato Raji¢

tel.: 01/6333-536

MODUL 4

Kako pregovaranje
uciniti dijelom
uspjesnog
prodajnog procesa

Ivica Katanié

eCommerce -
prodaja novog
doba

Ivica Kruhek

e-mail: konferencije@lider.media

LIDER

Melita Pavlek

MODUL ln

Prodajni
alati
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POVECATI ?

KAKO?

Pojedinacni alati, ma

Chn

&S

LIDEROVA ONLINE AKADEMIJA
sveobuhvatna je edukacija kojoj na jednom
mjestu nudi rjeSenja za izazove s kojima se
susrecéu prodajni stru¢njaci i oni koji to Zele
postati. Sastoji se od 10 modula ukupnog
trajanja 30 radnih sati i 14 predavaca koji su
vrhunski stru¢njaci u svom podrucju.

Donosi odgovore na kljucna pitanja u prodaji:
Sto nam donosi buduénost? Kako prepoznati
buduce trendove i ucinkovito i pravodobno
odgovoriti na njih? Kako ostati u utakmici u
kojoj se svakodnevno mijenjaju pravila igre?
Treba li se povoditi za svakom tehnoloSkom
inovacijom kako bismo zadrzali konkurentnost?

KOME JE
NAMIJENJENO?

Moduli su, uz teorijski dio, zasnovani
na interakciji s polaznicima, prakticnim
vjezbama, case study metodama i
radu u grupama. Edukacija se odrzava
online na platformi Zoom koristeci
sve njezine funkcionalnosti (breakout
rooms, dijeljenje sadrzaja, ankete,
razgovor s predavacima, komunikaciju
putem chata i sl). O aktualnostima i
buduc¢im trendovima u prodaji vodit ¢e
vas ugledni strucnjaci, kroz integrirani
teorijski i prakticni rad. Po zavrsetku

Akademije polaznici ¢e dobiti certifikat.

koliko dobri i uCinkoviti
bili, danas vise nisu
dovoljni za postizanje
zeljenih prodajnih
rezultata. Odgovori

na potrebe trzista
proizlaze iz sinergije
alata, tehnika, metoda,
tehnoloskih inovacija

i njihova konstantnog
usavrsavanja. Slozite
mozaik detalja koji ce
postati vasa osobna
strategija za uspjesnu
prodaju.

Akademija je namijenjena menadzerima, voditeljima i direktorima prodaje,
voditeljima kljucnih kupaca, vlasnicima malih i srednjih tvrtki te prodajnom
osoblju. Prilagodena je svima koji zele nauciti kako unaprijediti prodaju,
povecati ucinkovitost prodajnih alata te poboljSati vlastite vjeStine i tehnike

kao i vjeStine prodajnog osoblja.

web: lider.events/lider-online-akademija/

tel.: 01/6333-536

e-mail: konferencije@lider.media




